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Leasing to popularna forma finansowania, ktéra umozliwia
wielu podmiotom gospodarczym korzystanie z rdéznego
rodzaju aktywow bez koniecznosci ponoszenia petnych
kosztow zakupu. Jest to elastyczna opcja, ktdora moze byc
dostosowana do indywidualnych potrzeb biznesowych.

Ponizej przedstawiamy kompleksowy przewodnik po leasingu,
ktory obejmuje podstawowe informacje - od istotnych
definicji po kluczowe kwestie prawne i korzysci biznesowe.



CZYM JEST LEASING?

Leasing to umowa, w ktdorej jeden podmiot (finansujacy)
udostepnia drugiemu podmiotowi (korzystajacemu)
okreslone aktywa (np. pojazdy, maszyny, sprzet biurowy) w
zamian za okreslone pomiedzy stronami wynagrodzenie.
Finansujacy pozostaje wtascicielem aktywow przez okres
trwania umowy leasingu, a korzystajacy korzysta z tych
aktywow na okreslonych w umowie warunkach.

Rodzaje leasingu:

Istnieje kilka rodzajow leasingu. Najczescie] wystepujace z
nich i najbardziej popularne na rynku to oczywiscie leasing
operacyjny i leasing finansowy. Warto podkresli¢, ze pojecia
te maja charakter umowny 1 nie wynikaja z zadnych
uregulowan prawnych.

1. Leasing operacyjny: W tym rodzaju leasingu
leasingobiorca korzysta z aktywow przez okreslony okres, po
czym zwykle zwraca je leasingodawcy. Jest to czesto
wybierana opcja przez firmy, ktére chca uniknac¢ ryzyka
Zwigzanego z posiadaniem aktywow.

2. Leasing finansowy: W leasingu finansowym
leasingobiorca ma mozliwos¢ wykupienia aktywdow po
zakonczeniu umowy leasingowej. W praktyce jest to
konstrukcja nieco podobna do =zakupu na raty, gdzie
leasingobiorca staje sie wtascicielem aktywow
automatycznie z chwilg zaptaty ostatniej raty leasingowej, co
powinno wyraznie wynika¢ z umowy leasingowej.

W teorii mozna wyroznic takze:

3. Leasing bezposredni i leasing posredni: Leasing
posredni to leasing w klasycznym kodeksowym ujeciu, gdzie
finansujacy zobowigzuje sie do nabycia rzeczy od
okreslonego zbywcy



I wowczas oddania jej w leasing. W leasingu bezposrednim
zas przedmiot leasingu jest wtasnosciag finansujgcego, zatem
nie wystepuje element posrednictwa pomiedzy finansujacym
a korzystajacym.

4. Leasing zwrotny: Znany takze jako sale-and-leaseback, to
transakcja, w ktdorej wtasciciel sprzedaje swoje aktywa
finansujacemu, a nastepnie na podstawie umowy leasingu
juz jako korzystajacy ma ponownie prawo do ich uzywania.

KORZYSCI| LEASINGU

Leasing oferuje wiele korzysci dla przedsiebiorcow, w tym:

1. Elastycznos$é finansowa: Leasing umozliwia korzystanie z
niezbednych aktywow bez koniecznosci ponoszenia petnych
kosztow zakupu, co moze poprawic¢ ptynnosc¢ finansowa
danego podmiotu.

2.Aktualizacja technologii: Dzieki leasingowi
przedsiebiorstwa moga regularnie aktualizowac¢ swoje
aktywa, unikajac inwestowania w przestarzate | szybko

Zzmieniajace sie technologie.

3.Korzysci podatkowe: Kosztem uzyskania przychodu w
leasingu operacyjnym beda poszczegdlne raty leasingowe,
zas w leasingu finansowym odpisy amortyzacyjne oraz czesc
odsetkowa raty leasingowe]j.



KWESTIE PRAWNE
ZWIAZANE Z LEASINGIEM

Przed podpisaniem umowy leasingu warto zwrdci¢ uwage na
kilka istotnych kwestii prawnych, takich jak:

1. Warunki umowy: Wymagaja szczegdlnej weryfikacji, w
szczegolnosci w zakresie optat (ktdre nie ograniczaja sie
tylko do rat leasingowych), okresu leasingu, warunkow
przedterminowego zakonczenia umowy czy tez mozliwosci
cesji.

2. Prawa i obowiazki: Jest to bardzo istotna czes¢ umowy z
perspektywy korzystajacego, nie tylko pod wzgledem jego
wtasnych praw | obowigzkow, ale tez obowigzkow
finansujacego, np. w zakresie nabycia przedmiotu leasingu
od zbywcy | uprawnien finansujacego, np. w przypadku
przedterminowego i niekiedy natychmiastowego
wypowiedzenia umowy.

3. Odpowiedzialnosé za szkody: Umowa leasingu powinna
jasno okresla¢ odpowiedzialnos¢ za szkody wyrzadzone w
przedmiocie leasingu w trakcie trwania umowy oraz
regulowac kwestie zZwigzane y4 ubezpieczeniem, tj.
wskazywac¢ podmiot odpowiedzialny za ubezpieczenie oraz
jego wymagany przez finansujgcego zakres.

Leasing to skuteczna strategia finansowa dla wielu
podmiotéw gospodarczych, umozliwiajgca korzystanie z
niezbednych aktywow przy minimalnym obcigzeniu
finansowym. Przed podpisaniem umowy leasingu warto
jednak doktadnie przeanalizowac wszystkie aspekty
finansowe | prawne, aby uniknac¢ nieprzewidzianych
problemdw w przysztosci.



NA CO WARTO UWAZAC
W LEASINGU?

Leasing jest popularnym rozwigzaniem finansowym dla wielu
przedsiebiorcow, ale jak w przypadku kazdej umowy
finansowej, istnieja aspekty, ktére nalezy szczegdlnie wzigc
pod uwage, poniewaz mimo licznych korzysci, po przeciwnej
stronie korzystajgcy powinien liczy¢ sie z potencjalnymi
ryzykami, ktore moga mie¢ wptyw na jego dziatalnosc
gospodarczy. Ponizej wskazujemy jedynie kilka
najistotniejszych aspektédw, na ktdére warto zwrdcic
szczegolnag uwage przed podpisaniem umowy leasingu.

1. Jasnosé i precyzyjnosé warunkéw umowy

Przed podpisaniem umowy leasingu konieczne jest doktadne
zrozumienie wszystkich warunkdédw umowy. Nalezy uwaznie
przeczyta¢ dokument i zwrdci¢ uwage na klauzule dotyczace
optat (nie tylko w zakresie rat leasingowych), okresu
leasingu, obowigzkdw stron oraz warunkow wypowiedzenia
czy przedterminowego zakonczenia umowy. Umowy, Ww
ktorych wystepuje duza liczba niejasnych postanowien lub
niekorzystnych warunkow rodza wieksze ryzyko po stronie
korzystajacego.

2. Ukryte optaty i koszty

Niektore umowy leasingu moga zawierac¢ ukryte optaty i
koszty, ktdre moga znaczaco zwiekszy¢ catkowity koszt
leasingu. Nalezy uwaza¢ na dodatkowe optaty za
ubezpieczenie, optaty za przedterminowe zakonczenie
umowy, czy tez wysokie optaty za ustugi dodatkowe.
Finansujacy ma oczywiscie prawo je ustali¢, ale przed
podpisaniem umowy nalezy doktadnie przeanalizowac
wszelkie optaty i upewnic sie, ze sg one jasno okreslone.

3. Prawa i obowiagzki stron

Korzystajacy powinien doktadnie zrozumiel swoje prawa i
obowiagzki wynikajace z umowy leasingu. Nalezy zwrdcic
uwage na klauzule dotyczace odpowiedzialnosci za szkody,



warunki dotyczgce utrzymania aktywow w odpowiednim
stanie technicznym, a takze warunki dotyczace
przedterminowego zakonczenia umowy. Nieswiadomosc
odnosnie wtasnych praw i obowigzkow, jak w przypadku
kazde] umowy moze prowadzi¢ do nieprzewidzianych
konsekwencji.

4. Szczegotowa weryfikacja finansujacego

Wybdr odpowiedniego finansujgcego jest rownie kluczowy
dla sukcesu umowy leasingu. Przed podpisaniem umowy
warto doktadnie zweryfikowac reputacje finansujacego, jego
doswiadczenie na rynku, a takze warunki oferowane w
umowie. Warto rowniez sprawdzi¢ opinie innych klientow i
zasiegnaC porady ekspertow, aby upewnic¢ sie, ze wybrany
finansujacy jest godny zaufania.

5. Konsekwencje w przypadku naruszenia umowy

Warto takze zrozumiec¢ konsekwencje naruszenia umowy
leasingu | mie¢ Swiadomos¢ procedur w przypadku
ewentualnych spordow. Nalezy rdowniez zwrdci¢c uwage na
klauzule dotyczace kar umownych | odpowiedzialnosci za
szkody, aby uniknac nieprzyjemnych konsekwencji
finansowych.

Podsumowujac, leasing moze by¢
skutecznym narzedziem finansowym dla
wielu przedsiebiorcéw, ale warto zachowa¢
ostroznosc¢ i doktadnie zbadaé¢ wszystkie
aspekty umowy leasingu przed jej
podpisaniem.



NOTATKI

ZESKANUJ KOD QR
| POBIERZ INNE NASZE MATERIALY
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